E empresa

Tecjardi: «Serveis integrals per a una jardineria d’avanguarda»

Tecjardi neix fa poc més d’un any de la
necessitat personal dels tres socis de
crear una empresa competent, seriosa i
eficac. Una decisio presa en plena crisi
economica pero, tal i com explica David
Tort, soci de 'empresa, aprofitant 'opor-
tunitat del moment.

Aixi doncs, David Tort, Xavier Escofet i
Roger Rios, sén 'equip de professionals,
que hi ha darrera de Tecjardi, amb més
de 15 anys d’experiéncia en el mon de la
jardineria.

Servei integral

Tecjardi és una empresa que dona tots
els serveis en un sol contracte; és a dir,
el client ens déna les claus i nosaltres
ens encarreguem de tot. A més, si és
necessari realitzar tasques fora de les
nostres possibilitats, tenim un gran equip
de professionals darrera que ens donen
suport, des de lampistes, enginyers,
arquitectes, decoradors..., explica David.
D’aquesta manera, el client no s’ha de
preocupar de res.

Des de la projecci6 del jardi i el disseny,
la construccio del jardi (fonts, travesses
de tren, pérgoles...), I'obra publica, la col-
locacio de mobiliari urba (bancs, llums,
papereres...), el manteniment de jardins,
la instal-laci6 de gespa artificial, serveis
fisosanitaris, hortes, poda d’algada,
assessorament, piscines i molts altres
serveis. A Tecjardi treballen tant per

a particulars com per a industrials, a
més d’obrir-se cami en I'obra publica,
una assignatura en la qual estan treba-
llant de valent, ja que, tal i com explica
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A diferéncia de molts paisos d’Europa, a Espanya no hi ha una cultura de
la jardineria, que queda infravalorada. Per aixo a Tecjardi volen trencar

aquesta barrera i dignificar el sector amb un servei integral, amb grans
professionals i sobretot serietat.

David, esta clar que I'obra publica és el
futur més immediat, perque amb la crisi
esta tot molt aturat. Aixi doncs, estan
estrenyent llagos amb I'empresa con-
cessionaria de serveis de jardineria de
I’Ajuntament de Vilanova i la Geltrd per a
properes col-laboracions.

Com a empresa, Tecjardi intenta fugir
del concepte de jardineria tradicional.
Xavier Escofet explica que volem inno-
var, buscar nous horitzons i apostem
molt fort per la gespa artificial. A la jardi-
neria, com a tot arreu, tot esta inventat,
perd Tecjardi procura potenciar altres
materials que sén menys frequents, com
els arids, paviments naturals de pedra,
gespa artificial... A més, després dels
periodes de sequera que ha viscut Cata-
lunya en el darrer any, la gent esta més
conscienciada amb la reduccio de I'is
d’aigua i a Tecjardi apliquem molt el
concepte de xenojardineria (jardineria de
baix consum d’aigua), apunta Roger, que
es tracta d’utilitzar especies i materials
autoctons i amb una distribucio correcta,
creant espais amb poca gespa, ja que no
som un pais de gespa i busquem alter-
natives.

| una d’aquestes alternatives és I'is de la
gespa artificial, que en els darrers temps
ha suscitat algunes polémiques amb els
ecologistes, un tema que David, Xavier i
Roger tenen molt clar, ja que, és veritat
que la gespa artificial esta feta de plastic
pero a diferencia del que diuen els eco-
logistes, a la llarga, acaba sent molt més
sostenible que la gespa natural perque
no contamina aqtiifers, no gasta aigua,
no té tractaments fisosanitaris, a més

de ser 100% reciclable, ja que nosaltres




som distribuidors i instal-ladors oficials
a la zona de gespa atrtificial de la casa
Minotgreen.

Dignificar el mén de la jardineria

Com en moltes altres professions, a la
Jardineria hi ha molt d’intrusisme laboral
que ha acabat per perjudicar molt el sec-
tor, infravalorant-lo. Per aixo, despuntar
en aquest sector té les seves dificultats,
Ja que s’ha de demostrar la professionali-
tat i el saber fer les coses. Pero Tecjardi
son tres joves ambiciosos, amb molta
professionalitat, experiéncia, estudis aca-
demics en la matéria i que senten passio
per la jardineria. Perque, tal i com explica
Xavier, estem cansats d’escoltar que ha
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vingut el professional i no m’ha fet bé la
feina. No volem sentir dir aixo de nosal-
tres.

La clau esta en donar resultats i desco-
brir al client un gran ventall de possibili-
tats, mostrant les noves tendéncies en
materials. Pero darrera de tot aixo, hi ha
moltes hores de feina, creant projectes
amb eines de disseny per ordinador, com
és I'’Autocad, i visitant i participant en
fires internacionals, per estar a I'tilltima
en materials, productes i maquinaria.

D’altra banda, el més important per a
Tecjardi és el seu client, al qual asses-
soren en tot moment i donen una
garantia de qualitat, perque tenim la
capacitat que si sorgeix algun problema,
solucionar-lo al moment, apunta Roger.
Aixi doncs, el bon servei de post-venda,
assegura al client que si li posem una
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planta i al cap d’'uns mesos no li ha donat
els resultats que ell esperava, anem i li
canviem. Perque a Tecjardi ofereixen un
servei de qualitat, amb garantia, profes-
sionalitat i cuidant tots els detalls.
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